
EXPORT

M
ichel Reibel est 

u n  d i r i g e a n t 

o p t i m i s t e .  I l 

vient de recru-

ter un distribu-

teur, Millogiciel 

au Canada, à Montréal, et 

d’embaucher un VIE chargé 

d’accroître les ventes dans 

ce pays. « Le Canada est la 
plaque-tournante pour toucher 
toute l’Amérique du Nord. » Le 

Québec est la première étape 

de l’internationalisation de 

la PME dont le siège est à 

Schiltigheim.

PARTENARIAT MONDIAL
Il faut dire que Michel Reibel 

croit fort aux produits qu’il 

conçoit et commercialise, en 

partenariat avec les premiers 

éditeurs mondiaux de logi-

ciels Microsoft et Mindjet. 

ENTpedia en particulier est 

une solution qui permet aux 

entreprises de gérer et d’opti-

miser leur « patrimoine infor-

mationnel ». « ENTpedia per-
met, par exemple, de se constituer 
une base de connaissances SAV, 
qualité, marketing ou, pour un 
projet, de rendre son contenu 
facilement accessible à ses 
employés, fournisseurs et clients 
avec des règles de confidentia-
lité et de sécurité », ajoute-t-il. 

Les points forts d’ENTpedia 

sont multiples : capturer les 

informations dans diverses 

sources, organiser l’informa-

tion trouvée et ses idées avec 

le « Mindmapping » (qui est 

une carte mentale, un orga-

nigramme) et exporter cette 

carte sous forme de page 

web, d’intranet, pour que 

chacun puisse consulter à 

l’aide d’un moteur de recher-

che la partie qui le concerne. 

Pour les dirigeants et cadres 

d’entreprises, ENTpedia, 

avec le Mindmapping, offre 

un énorme gain de temps 

« et de productivité pour orga-
niser la réflexion et mener les 
actions autour d’un sujet pré-
cis. L’activité du Mindmapping 
est en train d’exploser dans le 
monde, affirme Michel Reibel. 

L’export est donc pour nous quel-
que chose de naturel. »

OBJECTIF
AFRIQUE DU NORD
Après le Canada, GRI a 

mis le cap sur le Maroc que 

Michel Reibel estime être 

le « Canada de l’Afrique, un 
excellent point de départ pour 
se faire connaître en Afrique du 
Nord. La Région Alsace nous 
soutient, la CCI nous aide dans 
nos démarches à l’international 
par des mises en relation et 
du coaching. » Michel Reibel 

assiste en ce moment même 

au Qatar au forum Futurallia, 

avec toujours le même opti-

misme : étendre son réseau 

de distributeurs.  

• CONTACT • 03 88 62 53 74
www.entpedia.com

PME innovante dans le domaine de l’édition de logiciels de gestion des 
connaissances, GRI compte six collaborateurs. Implantée sur le marché français 
et canadien, elle ambitionne d’aller plus loin.

 >> GRI GESTION ET RECHERCHE D’INFORMATION

OPTIMISATION Gain de temps assuré avec la solution ENTpedia

Le 11 juin à la CCI
Journée Pays : Côte d’Ivoire, 
Ghana.

Du 16 au 19 juin au Liban
Mission « bâtiment ».

Le 18 juin à la CCI
Journée Pays
« Le marché allemand et 
l’adaptation de votre stratégie 
commerciale pour mieux 
réussir ».

Le 19 juin à la CCI
Journée Pays : Amérique du 
sud. 

Du 4 au 7 octobre 
à Riyadh (Arabie saoudite)
Saudi Build, salon interna-
tional des technologies de 
construction et des matériaux 
du bâtiment.

Du 14 au 20 novembre 
au Japon
Mission « santé, nutrition et 
bien-être ».

Du 16 au 20 novembre
Mission « Pays-Bas ».
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Agenda Export

CCI
CONTACT Damien Aufsatz, 

03 88 74 42 36

CCI
CONTACT Olivier Epp, 

03 88 76 42 18

CCI
CONTACT Emmanuel Butz, 

03 88 76 42 30

CCI
CONTACT Alain Layrac, 

03 88 76 42 27

CCI
CONTACT Christophe Antoine, 

03 88 76 42 38

CCI
CONTACT Olivier Epp, 

03 88 76 42 18

CCI
CONTACT Christophe Antoine, 

03 88 76 42 38
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